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추진 배경

매년 신규 브랜드 등장으로 출혈 경쟁이 치열한 초등 / 엠베스트 독주 체제인 중등 스마트학습 시장에서

차별화 된 메타인지 학습 커뮤니케이션 전략으로 브랜드 인지도 제고를 위한 초중등 겨울방학 TVC 캠페인 진행

TV/유튜브 영상 광고 홈쇼핑, 인플루언서(타겟, 전문가) 활용



추진 배경

초중등 스마트학습 시장의 매년 신규 브랜드 등장 및 타겟 확장 등 성숙기 진입 시장 내 출혈적 경쟁 환경속에서

성/비수기 시즌에 맞춘 효과적인 온라인 광고 전략과 신규 소재 발굴 및 키워드 확장 등을 통한 광고 효율 증대 방안 필요

초등 스마트학습 업계 키워드 검색량 비교 중등 스마트학습 업계 키워드 검색량 비교



목적

치열해지고 있는 스마트학습 업계에서 지속적인 잠재고객을 발굴하여

양질의 무료체험 고객DB 유입 극대화

TVC를 중심으로
브랜드 인지 제고

스마트학습에
관심 있는
예비/초등

학부모 발굴

L/P 내
무료체험

신청

✓ 정회원
등록

계속되는 출혈 경쟁으로 매체별 CPC, CPA가 높아지는 상황 속에서
1. 효과적인 브랜딩 및 최대 전환 수를 확보할 수 있는 차별화 된 퍼포먼스 마케팅 전략 및 성공사례/성과 필요

2. CPA 개선에 기여할 수 있는 유효 키워드 및 매체 발굴 필요



타겟

와이즈캠프 타겟

초등 학부모 & 초등학생

결과 지향
Care Taker

초등 자녀를
둔 3544 엄마

체험 지향적
End-user

예비초등
초 1~2
초 3~4
초 5~6 

초등 학습행태 조사 프로필 및
초등자녀 학습의 주도권이

엄마에게 있다는 사전 설계 참조

초등 학습행태 조사에서
학년별 교육 관심 분야 및

서비스 경험이 구분됨

수박씨닷컴 타겟

중등 학부모 & 중학생

결과 지향
Care Taker

중등 자녀를 둔
4055 학부모+

중등 자녀

체험 지향적
End-user

예비중
중1
중2
중3

중등 학습행태 조사 프로필 및
중등자녀 학습의 주도권은

엄마와 학생 모두에게 있다는 사전 설계 참조
(내부 조사 결과, 학생:학부모=6:4 의사 비중)

중학생 타겟 대상
시즈널 학사일정에 따른 관심 키워드 및

분야가 차이가 있음



제안 영역

ATL 매체를 통한 브랜드 자산(ex. 브랜드 조회수)을 활용한 퍼포먼스 마케팅 전략

네이버, 다음, 구글
매체별
브랜드 검색/검색 광고 전략

경쟁사 대응 및
시즌이슈 활용

을 통한 유입/전
환 효율 제고

지속적인 잠재고
객 발굴을 통한
양질의 DB 기여

네이버 GFA, GDN, 타불라 등 배너 매체
페이스북, 인스타그램,카카오모먼트 등 SNS 매체

L point, CJ ONE 등 타겟 집중된 리워드 채널

* 텐핑 등 CPA 매체 제외

검색 광고배너 광고

양질의 DB 확보를 위한 역할 규정 및 시너지 방안으로

와이즈캠프: 22년 하반기~23년 상반기 월 평균 2,200개 유입 달성 (2022.07~2023.06)

수박씨닷컴: 22년 하반기~23년 상반기 월 평균 2,000개 유입 달성(2022.07~2023.06)

전년동기대비 CPA 30% 개선 ( 와이즈캠프 : 수박씨닷컴 예산 비중= 7:3 )



제안 요청 사항 및 평가 항목

1. 제안 요청 사항

1) 제안사가 보유한 Best Practice 

① 구매자와 학습자가 다른 제품군 운영 사례

② 제안사 운영으로 기존 대비 SA/DA 효율 개선 사례(대행사 변경 후 CPC, CTR, CPA, 이탈율 등 개선 사례)

※ 제안사 및 전담팀/담당자가 실제 집행한 사례에 한함

2) 와이즈캠프/수박씨닷컴 목표 달성을 위한 제안

① 당사의 상황 및 목적과 유사한 Performance MKT 운영 사례, 영역/방식/전후 성과, Insight 

② 목표 달성을 위한 DA 전략/SA(네이버, 구글 중심) 전략, 구체적 실행 방안과 기대 목표 수준

③ 당사의 웹 운용 한계를 극복하여 정확한 분석 데이터 제공 가능 여부 (제안사 보유 툴) ※ 수행기간 내 방문 통계 분석 툴(에이스카운터 등) 제공 필요

④ 이미지/동영상 배너 크리에이티브 능력 및 제안

2. 평가항목

항목 평가기준 배점

사업 이해도 스마트학습시장 및 경쟁사, 타겟(초등 학부모,학생) 이해도 10

수행역량
- 제안 요청 사항에 대한 구체적인 전략 및 실행 방안
- 경쟁력있는 크리에이티브 개발 전략 (SA, DA)

50

조직 운영방안
- 전담팀 인력구성안: 구성원 프로필, 레퍼런스 상세 소개
- 역량 집중 및 동반 성장할 수 있는 파트너사의 의지

30

기타
- 방문 통계 애널리틱스 툴(에이스카운터 등) 제공
- 적정 제작 단가 및 수수료율 제안

10



상상을 실현하는 교육 문화 기업 VISANG

우리는 남다른 상상과 혁신으로 교육 문화의 새로운 전형을 만들어
모든 이의 행복한 경험과 성장에 기여한다.



와이즈캠프 상품 구성



와이즈캠프 상품 구성



와이즈캠프 상품 구성

▪ 상품가격

12개월약정 월 139,000원 12개월일시납 1,668,000원

24개월약정 월 109,000원 24개월일시납 2,616,000원

▪ 상품체험과정



경쟁사 현황 (초등)

회사 아이스크림에듀 천재교육 메가스터디교육 웅진 스마트올 비상교육

BI

브랜드 홈런 밀크T 엘리하이 웅진 스마트올 와이즈캠프

서비스

시작
2011년 11월 2015년 1월 2018년 12월 2019년 11월 2018년 1월

슬로건
학교에서는 아이스크림

집에서는 홈런
1등 교과서가 만든 밀크T 상위 1%로 가는 첫 시작 나만의 AI공부 친구 별난 자신감 와이즈캠프

소구점

2022년 초등 국정교과서 채택률 1

위 (교과서 100% 연계 필수)

AI학습 컨텐츠

1:1 학습관리 컨텐츠

38년 전통 대한민국 1등 교육기업

초,중,고 교과서 점유율 1위

천재교육, 천재교과서의 콘텐츠

재결제율 5명 중 4명

앞서가는 초등학생은 시작부터 엘

리하이

스타선생님,학교공부,영수심화,영

재특목까지

40년 교육 노하우 AI 1등 웅진씽크

빅

AI, AR, 콘텐츠, 메타버스까지

초격차 기술로 초등 혼공을 구하다!

특허 받은 메타인지 학습법

메타인지 능력을 키우는 와이즈 캠

프

초, 중, 고 교과서 브랜드파워 1위

비상교육 초등 스마트학습



와이즈캠프 클릭/전환 top 키워드

구분
네이버 PC 네이버 MO

클릭 top5 전환 top5 클릭 top5 전환 top5

1 타자연습 와이즈캠프 와이즈캠프 초등영어

2 와이즈캠프 초등학습지 초등영어 초등학습지

3 비상교육 초등영어 영어소문자 와이즈캠프

4 타자 비상교육 문학 초등수학

5 수박씨닷컴 비상 수학 초등영어인강

▪ 2022년 4월네이버클릭/전환 top 키워드



수박씨닷컴 상품 구성

수박씨알파S 전용 학습기 (탭+케이스+S펜) 전 학년 전 강좌 무제한 수강

수박씨알파S 전용 학습 서비스1:1 담임선생님 집중 관리(비대면 관리)



수박씨닷컴 상품 구성

상위 0.1% 학생들의 학습 비밀, 메타학습의 완성

수박씨닷컴
내신 맞춤 강좌 + 비교과 대비 + 1:1 맞춤 관리 서비스에
메타인지 향상을 위한 메타학습 솔루션까지!

빈틈 없는 중등 학습, 수박씨닷컴으로 완성합니다.



수박씨닷컴 상품 구성

9개학년 상품

초중등 9개학년 동시수강 (와이즈캠프, 수박씨닷컴) + 수박씨 전용학습기기
※ 중등 관리 서비스 제공

12개학년 상품
초중고등 12개학년 동시수강 (와이즈캠프, 수박씨닷컴, 이투스) + 수박씨 전용학습기기
※ 중고등 관리 서비스 제공

1. 상품구성

2. 상품가격

9개학년 상품

12개월 24개월

139,000원/월 (총 금액: 1,668,000원) 109,000원/월 (총 금액: 2,616,000원)

초등(와이즈캠프) + 중등(수박씨) 동시수강 / 중등 관리

12개학년 상품 초등(와이즈캠프) + 중등(수박씨) + 고등(이투스) 동시수강 / 중고등 관리

12개월 24개월

159,000원/월 (총 금액: 1,908,000원) 119,000원/월 (총 금액: 2,856,000원)

수박씨알파S 7일 무료 학습 체험 과정

수박씨닷컴
무료체험 신청

해피콜 상담
및 무료 배송

수박씨알파S
수령 및 인증

유료회원과 동일한
학습 체험

수박씨알파S
무료 회수



구분 2021.04월-2021.07월 2021.08월-2021.10월 2021.11월-2022.01월 2022.02월 2022.04월

Issue
*영어듣기평가
*1학기 중간고사
*1학기 기말고사

*여름방학
*2학기 중간고사

*2학기 기말고사

*겨울방학

*예비중등

*새학기

*예비중등

Alliance *족보닷컴 제휴
*족보닷컴 제휴
*온라인서점 제휴 (방학)

*족보닷컴 제휴

*교복업체 제휴

*온라인서점 제휴 (방학)

*족보닷컴 제휴

수박씨닷컴 시즈널 이슈 및 프로모션



경쟁사 현황 (중등)

브랜드 수박씨닷컴 엠베스트 밀크티 중학

BI

주요 메시지

- 상위 0.1% 학생들의 비밀, 메타인지 향

상을 위한 메타학습 솔루션

- 맞춤형 내신 강좌(전과목 전출판사 강좌/

비상교재 독점/쎈수학 강좌 등)

- 1:1 관리 서비스 (알파ON, 캠스터디)

- 1위 중등인강

- 1등 강사진, 중등인강 1위, 역대 최다 내

신

- 내신 최상위권, 영재/특목/자사고 합격

자 최다 배출

- 1등 교과서가 만든 밀크T중학

- 최상위 1%를 만드는 밀크티중학

- 대치퍼스트, 내신A등급 강좌, 1:1 밀착

관리 강조

특징

- 메타인지 기반 메타학습 솔루션을 포함한

무료 기기체험 홍보

- 주요 학사 이슈에 따른 시즈널 프로모션

홍보 주력(족보닷컴, 영어듣기평가 반배

치고사 등)하여 유입자 확보

- 성적 향상 결과 주력한 무료체험 홍보, 

업계 1위 포지셔닝 (현재 업계 점유율 가

장 높음)

- 최상위권, 특목/자사고/영재학교 입시

준비 학생 多

- 천재교과서 브랜드를 활용하여 주력

광고 진행중이며, 현재는 최상위 1% 컨

셉으로 무료체험 홍보 주력



수박씨닷컴 클릭/전환 top 키워드

구분
네이버 PC 네이버 MO

클릭 top5 전환 top5 클릭 top5 전환 top5

1 수박씨닷컴 수박씨닷컴 자작시 수박씨닷컴

2 수박씨 콕강의 중등인강 오투강의

3 TNQKRTL 중1진단평가 수박씨닷컴 중등인강

4 기초학력진단평가 중2진단평가 이순신 중등인강추천

5 중1진단평가 기초학력진단평가 중등수학 중학교진단평가

▪ 2022년 3월네이버클릭/전환 top 키워드
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